
Empresa:

Automotores Gildemeister Perú
www.hyundai.pe

Sector:

Automotriz

Tamaño de la compañía:

Usuarios: + de 500

Solución:

Migración de su plataforma de
entrenamiento a Moodlerooms.

Lo más destacado

• Automotores Gildemeister confía en 
Seidor para la migración de su aula 
virtual con una propuesta mejorada 
para su fuerza de ventas; disponible 
en celulares y tablets.

Automotores Gildemeister Perú, representante oficial de la 
marca Hyundai en el Perú desde el año 2003, es actualmente 
la segunda marca más vendida en Perú y cuenta con 7 
sucursales propias en Lima,Trujillo, Piura, además de 9 
concesionarios autorizados en Lima y 18 en Provincias.

Objetivos

• Cobertura a nivel nacional: Al tener una red de 35 puntos 
de ventas se requería una herramienta para llegar a todos 
los vendedores en tiempo real.

• Obtener una plataforma de entrenamiento para su fuerza 
de ventas que aborde temas netamente de producto de la 
marca Hyundai.

• Acceder en tiempo real a información actualizada desde 
celulares y tablets.

La Solución

• Migración del aula virtual al LMS de capacitación de 
Blackboard, para el entrenamiento de su fuerza de ventas 
a nivel nacional.

• Reestructuración de contenidos con funcionalidades 
interactivas para mejorar la experiencia del usuario.

Caso de éxito
Automotores Gildemeister migra su aula 
virtual para potenciar su fuerza de ventas

http://www.hyundai.pe 


Caso de éxito

“Con Seidor y con 
Blackboard la
experiencia ha sido muy 
buena; buscábamos 
una atención de una 
plataforma digital y 
encontramos más”.

¿Por qué Seidor?

Seidor es una consultora multinacional tecnológica 
que ofrece un amplio portafolio de soluciones y 
servicios de consultoría, implementación, desarrollo 
y mantenimiento de aplicaciones e infraestructura y 
servicios de outsourcing. 

Con una facturación de más de 500 millones de dólares 
en el ejercicio 2020 y una plantilla formada por más 
de 5,000 profesionales altamente cualificados, Seidor 
tiene presencia directa en más de 37 países de: Europa, 
Américas, Oriente Medio y África, prestando servicio a 
más de 8,500 clientes. 

Es partner de los principales líderes tecnológicos; 
entre los que destacan SAP, Amazon Web Services, 
Google, Microsoft, Blackboard y UiPath. Además, es 
socia fundadora de UnitedVARs, siendo Platinum 
partner de SAP, categoría más alta del ecosistema de 
SAP a nivel global.

Beneficios

• Campus virtual orientado principalmente al área 
comercial.

• Material actualizado para la fuerza de ventas con 
contenido más didácticos, argumentos comerciales, 
modelos de vehículos comerciales, colores, 
características, entre otros.

• Mediciones de estrategias de ventas, revisión de 
contenidos, entre otros.

• Los vendedores pueden ingresar a la plataforma 
desde celulares y tablets para revisar información en 
tiempo real.

Gino Cruzado
Entrenador Comercial
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