
SEIDOR DISTRIBUCIÓN FARMACÉUTICA
Una solución basada en S/4HANA

El sector farmacéutico se encuentra en constante evolución para conseguir gestionar de forma óptima la 
distribución de productos farmacéuticos.

Debido a los márgenes tan reducidos con los que se trabaja en el sector, el mercado obliga a las distribuidoras 
a minimizar costes de servicio, a través de la automatización de las tareas administrativas, planificando la 
compra de manera óptima para garantizar el servicio a las farmacias y controlando todos los problemas críticos.
Por ello, es necesario que los sistemas de gestión sean muy ágiles gestionando las necesidades específicas del 
sector y rápidos en la adopción de los últimos cambios normativos y legales que van apareciendo.

¿Por qué Seidor Distribución Farmacéutica?

Seidor Distribución farmacéutica es una solución cualificada SAP S/4HANA que proporciona la funcionalidad 
específica de su sector con la tecnología de SAP. Incorpora toda la funcionalidad completa e integrada, gestión 
financiera, planificación de compras y recepción de mercancías, validación SEVeM, verificación automática 
facturas con VIM, Fedicom3, procesos comerciales, gestión de transfer y gestión de ofertas, control de rutas y 
entregas en farmacias, gestión de inventario por ubicaciones, movilidad, gestión documental, IA con Chatbot y 
cuadros analíticos con SAP BI). 

Seidor is member of United VARs 
Platinum Partner SAP.
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Centro de Competencia

Compuesto por un equipo de consultores especializados en el sector de 
la distribución farmacéutica, con sedes en Granada, Málaga y Sevilla. Este 
equipo experto  formado por más de quince consultores ha participado 
en diversas implantaciones  desde 2008, contando con doce clientes en 
España.

Seidor Distribución farmacéutica es una solución cualificada SAP 
S/4HANA que proporciona un mantenimiento correctico y evolutipo en tu 
implementación.

Beneficios

Gestión integral de todas las áreas de la empresa, eliminando las 
“islas” de información para una rápida toma de decisiones, 
unicidad y trazabilidad del dato.

Operatividad gracias a una única solución madura y testeada con 
un corto periodo de implantación y puesta en marcha.

Solución global que da soporte al crecimiento y a los procesos de 
internacionalización: localización legal y fiscal, multiempresa, 
multidioma, multimoneda, seguros de cambio, etc..

Solución vertical, adhoc a la problemática real del sector de la 
distribución farmacéutica.

Solución escalable y modular que permite adaptarse ágilmentea 
las necesidades funcionales de cada momento.

Solución en constante evolución e innovación gracias al papel del 
Centro de Competencia de Construcción de Seidor (CdC) y de la 
incorporación continua de la tecnología innovadora implementa-
da en los clientes líderes del sector a nivel mundial.

Precio y plazos

Go-live entre 6 y 8 meses
Setup Fee: 50.000€
Coste mensual licencias: 5.300€/mes (*)

Licencia:
- S/4 HANA On prem: 60.000 por 50 usuarios
- S/4 HANA PCE: desde 115€/EUR/usuario/mes (*)

CdC (Competences Center): desde 70€/EUR/usuario/mes (*)
(*) Compromiso 3 años, 50 usuarios mínimos.

¿Por qué Seidor?

Seidor es una multinacional del sector tecnológico 
que ofrece servicios y soluciones integrales en el 
ámbito de la consultoría de software y servicios 
informáticos. La consultora cuenta con un amplio 
abanico de soluciones y servicios: consultoría, 
infraestructura, implantación, desarrollo y manteni-
miento de aplicaciones y servicios de outsourcing.

Presente en el mercado desde hace más de 35 años, y 
con oficinas propias en Europa, Latinoamérica, 
Estados Unidos, Oriente Medio y África, Seidor es una 
consultora tecnológica multinacional con capital 
100% español.

Como SAP Platinum Partner, Seidor acredita una 
dilatada experiencia en implantaciones SAP dando 
cobertura en cualquier país del mundo a través de 
United Vars.

SAP S/4
Integración
Dato único

S/4HANA + 5%

INCREMENTO DEL 
NIVEL DE SERVICIOS 
A LAS FARMACIAS

RETORNO DE LA 
INVERSIÓN
A través del incremento 
aproximado de un 5% sobre 
las ventas obtenemos un 
retorno de la inversión.

TECNOLOGÍA 
PUNTA
S/4HANA permite 
evolucionar al ritmo que 
demanda la distribución 
farmacéutica.

MEJOR GESTIÓN 
DE LA CADENA DE 
SUMINISTRO:
· Mayor control en la 

compra a laboratorios.
· Optimización del stock 

ajustado a la demanda.
· Mejora de los espacios y 

tiempos en almacén.
· Optimización de tiempos 

y ahorro de costes en la 
entrega a las farmacias.

Servicios + Control

MAYOR CONTROL 
DE COSTES
Mayor control de costes en 
los departamentos e 
incremento del beneficio 
neto de la compañía.


